Escuela Agrotécnica Sarmiento - 7°afio, ciclo orientado - Practica Profesionalizante

Escuela: Agrotécnica Sarmiento

Docente: Garcia Veronica — Irrazabal Guillermo

Afio - divisidén 7° afio 1° division Ciclo: Ciclo Orientado - Agropecuaria
Turno: Mafana

Area Curricular: Préactica Profesioanlizante

Titulo de la propuesta: Proyecto Integrador Practica Profesionalizante

Guia 11

Objetivos Generales:

e Generar las competencias necesarias para que los futuros técnicos de la Escuela
Agrotécnica Sarmiento puedan formular proyectos Agropecuarios articulando los

conocimientos adquiridos a lo largo de su formacién académica
Introduccion:

Hola chicos, espero se encuentren muy bien. En esta guia finalizaremos con el Proyecto

Integrador que venimos trabajando. jLo estan haciendo muy bien! jSigan asi!!!
Capacidades:

e Comunicacion
e Pensamiento Critica

e Responsabilidad y compromiso
Actividades

1.- A continuacidn, recordaremos los capitulos trabajados, desarrollando los que faltan

trabajar.

Portada o caratula
e Establecimiento Educativo
¢ Nombre del Proyecto

e Materia
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e Curso

e Apellido y Nombre

e Documento de Identidad

e Direccién de correo electronico

e Teléfono de contacto

e Docentes a cargo:

e Ao
Marco tedrico (Guia 7y 8)
Capitulo I: Estudio del Proyecto
1.1.- Descripcion del Proyecto. (Guia 7y 8)
1.2.- Fundamentacion (Guia 7'y 8)
Capitulo Il: Planeamiento Estratégico
2.1.- Mision, Vision, Objetivos (Guia 9)
2.2.- Analisis FODA (Guia 10)
Capitulo lll: Estudio de Mercados
3.1.- Estudio de Mercado (Guia 11)
3.2.- Localizacion (Guia 11)
Capitulo IX: Andlisis de Costos (Guia 11) Se envia planilla de excel para completer

el Capitulo IX

4.1.- Costos: Costo Fijo. Costo Variable.
4.2.- Precio de Venta del producto.

2.- Para mejorar el desarrollo del Capitulo I: 1.1.- Descripcion del Proyecto, te sugiero

tengas en cuenta los siguientes puntos

Labores Culturales Horticolas

e Eleccion del terreno——— Desmaneizado
¢ Nivelacion del terreno

e Riego—» Preparacion - Eleccion del riego
e Preparacion del terreno y bordos

e Siembra o trasplantes
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e Escardillado
e Aporgues
¢ Raleo En caso de siembra directa — Ejemplo
Y Zanahoria — Tomate — Pimiento
e Trabajo—— Alzar vastagos en melén y zapallo
e Tutorado—» Atado y poda en caso de tomate para consumo en fresco
e Control de Plagas
o Fertilizacion—» Se realiza en proporcion al terreno y durante el cultivo
e Preparacion para la cosech? Cosecha a granel
Cosecha para embalar en cajones, viruta

o Estampillas
e Comercializacion Directa

Tercerizados

Asociados

e Valor agregado del producto

3.- Desarrollo de Capitulo Ill: Estudio de Mercados

3.1.- Estudio de Mercado

El estudio de mercado se basa en el andlisis de la demanda y la oferta y su relacién con los
demas componentes; la segmentacion del mercado, las etapas del proceso de comercializacion,
las técnicas de evaluacion y proyeccién de oferta y demanda, el analisis de la competencia y los

proveedores, y algunas recomendaciones para mercados de exportacion.

Para la producciéon de bienes en el sector agropecuario, se destaca la caracteristica de
que son productos vivos que tienen un proceso de degradaciéon o descomposicién (perecederos)
con vidas utiles relativamente cortas; es ahi en donde el estudio del mercado cobra relevancia y
se deben tener claros aspectos como los siguientes: qué grado de presentacion o transformacion

se ofrece, qué indice de madurez se requiere para el producto agricola.

Estos aspectos deben ser claros para prever el método de transporte mas adecuado. En el
estudio de mercados se hace claridad en el bien o servicio que se ofrecerd y a qué segmento de

la poblacion llegard, asi como el @mbito geogréfico, que, para el caso de productos agropecuarios,
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los productos agricolas se pueden clasificar en diversos tipos de 6rganos o estructuras botanicas

gque son aprovechadas por el ser humano.

El Estudio de mercado también es importante para analizar la rentabilidad del producto.
En este punto debes investigar como esta en produccioén el producto para asi posicionarlo a nivel

provincial y nacional.

3.2.- Localizacion

En los proyectos agropecuarios especialmente en los de produccién de bienes, las variables
claves son los factores agroclimaticos, la disponibilidad de agua, las de ubicacion de los centros
de mercado, la disponibilidad y calificacion de mano de obra; la variable clima debido a que las
especies agricolas se adaptan a unos rangos especificos para que lograr un mejor rendimiento

al menor costo.

4.- DESARROLLA LOS CAPITULOS Il y IV SEGUN TU PROYECTO.

EVALUACION

Se realiza el 10 de diciembre por video llamada

Bibliografia

Formulacion y evaluacion de Proyectos Agropecuarias. Gloria Acened Puentes Montafiez. — 1a.

ed. -- Bogota : Ecoe Ediciones, 2011.

Director: Luis Pérez
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