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Contenidos: 

Política de Marketing. 

Pasos para determinar el precio. 

Lineamientos para presentar la venta. 

 

Actividades 

1)-Explora los siguientes links, donde podrás obtener algunas ideas para tu 
microemprendimiento. 
 
https://www.iprofesional.com/negocios/314669-microemprendimientos-con-poco-dinero 
 
https://www.argentina.gob.ar/tema/emprender 
 
https://sisanjuan.gob.ar/produccion-y-desarrollo-economico/2020-09-01/25448-esta-vigente-
el-programa-de-apoyo-a-la-competitividad-para-emprendedores 
 

 
2)-Lee el siguiente texto 
 
Política de Marketing  

La política de Marketing tiene dos secciones importantes que te ayudarán a fijar las metas 
de ventas. 

 Distribución 
 Publicidad y promoción 

 
Distribución. 

La mayoría de las empresas recurre a la venta directa para distribuir sus bienes y servicios. 

En otras palabras, cada miembro del personal de ventas contacta directamente a amigos, 

vecinos y otras personas para vender el producto de la compañía. Esta estrategia de venta 

hace que cada miembro de la compañía comparta la responsabilidad de vender y de tener el 

entrenamiento y la experiencia de la venta directa 

https://www.iprofesional.com/negocios/314669-microemprendimientos-con-poco-dinero
https://www.argentina.gob.ar/tema/emprender
https://sisanjuan.gob.ar/produccion-y-desarrollo-economico/2020-09-01/25448-esta-vigente-el-programa-de-apoyo-a-la-competitividad-para-emprendedores
https://sisanjuan.gob.ar/produccion-y-desarrollo-economico/2020-09-01/25448-esta-vigente-el-programa-de-apoyo-a-la-competitividad-para-emprendedores
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VENDIENDO TUS PRODUCTOS Y SERVICIOS 
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LINEAMIENTOS PARA PRESENTAR LA VENTA 
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3-Planifica y diseña tu pequeño emprendimiento, teniendo en cuenta todas las pautas 

establecidas y la información provista. 

 


